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Kontakte zu Unternehmen und ins Ministerium

Der neue Wirtschaftsforderer Oliver Reitz tiber die Potenziale des Miesbacher Landes und seine Erfolgsstrategie
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Vorsprung durch Wissen: Wirtschaftsfarderer Oliver Reitz.

Als  Wirtschaftsforderer bekleiden
Sie kein Amt, sondern sind Geschiifts-
fiihrer einer eigens gegriindeten
GmbH, die ein hundertprozentiges
Tochterunternehmen des Landkreises
ist. Warum diese Struktur?

Das ist nicht neu. Ahnliche Struk-
turen gibt es bundesweit. Die Idee
ist, die Wirtschaftsforderung von
der Verwaltung zu losen, um fle-
xibler handeln zu kénnen. Ich bin
also nicht in die Entscheidungs-
prozesse eines Verwaltungsappa-
rates eingebunden.

Welches Profil haben Sie im Miesba-
cher Land vorgefunden?

Ein vielfaltiges. Der Siiden ist stark
touristisch geprigt und im Nor-
den gibt es eine hohere Konzen-
tration von Firmen. Hier ist die
A8 als Achse zwischen Miinchen
und Salzburg ein wichtiger Stand-
ortfaktor. Es ist bedauerlich, dass
bislang meist nur der Tourismus
vermarktet wird. Die Unterneh-
men sind nicht nur Steuerzahler,
sondern prigen die Region.
Braucht der Landhkreis ein neues
Image?

Kein neues, aber ein erweitertes.
Gesundheit, Wellness, Medizin-
technik, High Tech, Finanzdienst-
leistungen, Okologie, regenerative
Energien — das sind Felder, die
passen; auch zu den alteingeses-
senen Unternehmen, die durch
ihre Qualititsprodukte, wie das
Biittenpapier, bekannt sind. Davon
kann ich mir mehr vorstellen.
Woran denken Sie?

Potenziale sehe ich in der privaten
Bildungswirtschaft. In Erginzung

Foto: 6zl

zur Hanns-Seidel-Stiftung  kann
ich mir eine Weiterbildungsakade-
der Immobilienwirtschaft,
aber auch eine private FH oder
Uni
frithere Tatigkeit an der Zeppelin
University kenne ich den Markt
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vorstellen.  Durch  meine

und die Personen, die sich an pri-
vaten Hochschulen engagieren
und im Landkreis wohnen.

Und was ist mit dem Tourismus?

Die Vermarktung in diesem Be-
reich bleibt bei der Tegernseer Tal
GmbH sowie der Alpenregion Te-
gernsee-Schliersee. Ich unterstiit-
ze allerdings bei der Suche nach
Hotelinvestoren oder in konzepti-
onellen Fragen.

Was erwarten Politiker und Unter-
nehmer in einem ersten Schritt von
Ihnen?

Dass ich schnell die Strukturen,
Entscheider und  Unternehmen
kennen lerne. Dass ich Unterneh-
men in Fragen unternehmerischen
Handelns helfe wie beim Flichen-
management, wenn sich ansissige
Firmen erweitern oder andere hier
Und dass ich
dem Landkreis ein wirtschaftlich
freundliches Profil gebe,

Wie soll das aussehen?

ansiedeln wollen.

Unternehmer sollen sich auf ihr
Kerngeschift konzentrieren kon-
nen und von Behordengingen
sowie  Genehmigungsverfahren
durch mich entlastet werden.

Wie nehmen Sie die Unternehmer an?
Sehr gut. Es gibt bereits Anfragen,
in denen es um Verlagerungs- und
Expansionswiinsche, Kooperati-
onen oder Fordermittel geht.

Von Unternehmen im Landkreis oder
von auferhalb?

Sowohl als auch, Das ist erstaun-
lich in der kurzen Zeit und ohne
bisher durch Website, Infobro-
schiiren und Anderes offentlich
prasent zu sein.

Wie ist das zu erkliren?

Das liegt daran, dass durch meine
fritheren Tatigkeiten Kontakte bis
hin zum Wirtschaftsministerium
bestehen. Das ist das A und O der
Wirtschafisforderung. Man muss
»Informationsbroking« betreiben
(Anmerkung der Red.: Informati-
onsmakler sein) und der FErste
sein, der Informationen bekommt

oder sich holt, wenn es darum
geht, dass ein Unternehmen
grofere Fliche braucht oder es
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ihm finanziell schlecht geht. Das
ist wichtig, damit keiner abwan-
dert. Ich will zu 70 Prozent in den
Unternehmen prasent sein, um zu
wissen, wo der Schuh driickt.

Wie werden Sie die ansdssigen Unter-
nehmen unterstiitzen?

Ich werde engen Kontakt halten.
Es darf nicht passieren, dass Un-
ternehmen abwandern, weil sie
hier keine geeignete Fliche finden.
Wir sind gerade dabei, eine Fli-
chendatenbank aufzubauen, Die
soll einen Uberblick iber vorhan-

dene und zu erschlieBende Fli-
chen bieten. Hier konnen Unter-
nehmer kostenfrei recherchieren.
Sind bereits Unternehmen fiir eine
Neuansiedlung im Gespréch?

Es laufen Gespriche. Mehr kann
ich nicht sagen. Fiir neue Unter-
nehmen mochte ich ein Business-
Welcome-Package schniiren. Die-
ser »BegriiBungskorbe soll helfen,
den Landkreis
Wir bieten unter anderem Exposés
mit einem Uberblick iiber den
Wohnungsmarkt,

kennenzulernen.

Hinweise auf
Kindereinrichtungen und Freizeit-
moglichkeiten,
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